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Wir sind dein Partner im Bereich des digitalen


Unternehmensaufbaus und unterstützen dich im Vertrieb,


im Vertriebsteamaufbau sowie in der


Unternehmensführung.

JETZT INFORMIEREN 

www.saleshax.de

https://saleshax.de/
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DER ERSTE SCHRITT

Implementierung eines funktionierenden

Leadkanals, wie beispielsweise der digitalen

Kaltakquise. 

DER ZWEITE SCHRITT

Optimierung und Individualisierung der

Verkaufs- und Vorqualifizierungsleitfäden,

um den Interessenten als Kunden zu

gewinnen.

DER DRITTE SCHRITT

Replizierung der Methoden auf deine

Vertriebsmitarbeiter, um unabhängig von

denen als Geschäftsführer Umsatz zu

erwirtschaften. 

Implementierung einer

Vertriebsstruktur 
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DER VIERTE SCHRITT

Optimierung der Führungsqualitäten durch

gezielte Fortbildungen für dich als

Geschäftsführer.



1 DER ERSTE SCHRITT

Das Selektieren und die Suche deiner
Zielgruppe auf den sozialen Medien.

DER ZWEITE SCHRITT

Die Kontaktaufnahme mit der ermittelten

Zielgruppe durch verkaufspsychologisch

optimierte Akquisetexte.

DER DRITTE SCHRITT

Die Terminierung eines 15-minütigen

Erstgespräches mit interessierten

Zielkunden.
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Unser Steckenpferd: 
die digitale Kaltakquise! 
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DER VIERTE SCHRITT

Eine Bedarfsermittlung während des

Erstgespräches und Terminierung eines

Verkaufsgesprächs.
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Keine Skalierbarkeit

...ist thematisch relevant

...hat Interesse an deinem Angebot  

...legte sich den Termin selbst 

...ist auf den Anruf vorbereitet 

...ist in der Lage, in dem Gespräch die nötige

Entscheidung zu treffen

Dein Angebot wurde im Vorfeld auf Social

Media unterbreitet. Dein Zielkunde am Telefon...

Vergleich zwischen der herkömmlichen und der

digitalen Kaltakquise

Herkömmliche Kaltakquise Digitale Kaltakquise

9/10 der Gespräche scheitern an der

Sekretärsbegegnung 

Hoher Zeitaufwand, da nicht mehrere

Interessenten parallel kontaktierbar sind 

Das Resultat: regelmäßige Abweisungen

Zeiteffizienz durch parallelen Kontakt mit

mehreren Interessenten 

Zuverlässige und planbare Leadquelle
mit hoher Skalierbarkeit
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Die Kontaktperson ist unvorbereitet auf deinen

Anruf: Eine Defensivhaltung ist vorprogrammiert!



ERINNERST DU DICH.. .  

Wie bist du mit uns in Berührung

gekommen?
 
Du bist höchstwahrscheinlich durch die

sozialen Medien auf uns aufmerksam

geworden.

STELL DIR DIE FRAGE.. .
Würden sich deine Kunden mit dem von uns
angewendeten Akquiseprozess wohlfühlen?

Wenn deine Antwort "Ja" lautet, darfst du

dich auf das nächste Gespräch mit uns

freuen.

Ob es funktioniert...
...weißt du am besten!
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https://www.instagram.com/saleshaxconsulting/?hl=de


Das bieten wir unseren Kunden: 

Messerscharfe

Positionierung

Skalierbares 
System

Verkaufspsychologische
Texte

Digitale

Kaltakquise 

1:1 Betreuung 
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Stärkung der

Kundenbindung

Vor Ort

Ausbildungsangebote


zum Vertriebsmitarbeiter

Exklusive

internationale 


Events 






Unsere individuelle Beratung erstreckt sich über einen Zeitraum von 3 bis 12 Monaten. Während dieser Zeit
unterstützen wir dich in der Vereinfachung der Kommunikation deines Angebots sowie beim Erarbeiten von

verkaufspsychologischen Texten. Durch intensive Vertriebsschulungen garantieren wir dir zudem eine
erhöhte Abschlussstärke während der Verkaufsgespräche mit deinen Zielkunden. 






Du führst Mitarbeiter im Vertrieb?





Wir bilden deine Mitarbeiter aus, um den Motor deines Unternehmens anzukurbeln und
Leistungssteigerungen erzielen zu können!



Du und deine Vertriebsmitarbeiter erhalten individuell angepasste Vertriebsschulungen via

Videokonferenzen, per Telefon sowie vor Ort während unserer Bootcamps und internationalen Events. Der
Zugang zu unseren On-Demand Lerninhalten, als Weiterbildungsplattform inklusive aller zukünftigen

Ergänzungen, bildet einen weiteren Aspekt der Zusammenarbeit ab.



Wie die Zusammenarbeit aussieht:
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Unsere Bootcamps




Die Bootcamps umfassen speziell von uns entwickelte Fortbildungsveranstaltungen, welche sich über den

Zeitraum einer gesamten Woche in unseren Büroräumlichkeiten im Zentrum Hamburgs erstrecken.

 Durch zahlreiche Schulungen und Seminare erhalten deine Mitarbeiter gefächerte Fortbildungsangebote im

Bereich des Vertriebs, während du dich auf Fortbildungsangebote im Bereich der Teamleitung und


Mitarbeiterführung freuen kannst. Ergänzt werden die Fähigkeitserweiterungen durch eine direkte Live-Beratung

während deiner Verkaufsgespräche, um das Erlernte in eine direkte Umsetzung zu führen.






WIR NEHMEN DEINE


VERTRIEBLER QUARTALSWEISE

AN DIE HAND

EXKLUSIVE

VERTRIEBSSCHULUNGEN

KONKURRENZVERHALTEN

ZWISCHEN VERTRIEBSTEAMS MIT

EINZIGARTIGEN

INTENSIVIERUNGEN

WORKSHOPS VON

GESCHÄFTSFÜHRERN FÜR

GESCHÄFTSFÜHRER

FÜR MEHR DETAILS NUTZE GERNE

DAS NÄCHSTE GESPRÄCH!








Im Rahmen unserer internationalen Events genießen unsere Kunden einen erheblichen Mehrwert durch ein


Angebot an ganztägigen Seminaren, in welchen Herausforderungen gemeinsam gelöst werden. Zudem bieten

unsere Events, welche an den exklusivsten Orten und Etablissements Europas stattfinden, optimale Chancen


des Networkings innerhalb unseres Kundenstamms.








Unsere internationalen Events



Fallstudie




Die Krüger Consulting GmbH unterstützt unter Leitung des

Geschäftsführers Maximilian Krüger mittelständige IT

Unternehmen beim Gewinnen qualifizierter Fachkräfte zur

Beseitigung des Fachkräftemangels.

Maximilian Krüger sah sich mit der Problematik

konfrontiert, eine konstante und langfristige Auftragslage

allein durch die Kaltakquise zu erhalten und sein Angebot

samt zugehöriger Preise bei entsprechender Zielgruppe

durchzusetzen.

Wer ist die Krüger Consulting GmbH? 

Welche Herausforderungen gab es? 
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Wie wurden die

Herausforderungen

gelöst?

Die Implementierung eines weiteren Leadkanals über die

sozialen Netzwerke zur erweiterten Neukundengewinnung.

IMPLEMENTIERUNG DER DIGITALEN

KALTAKQUISE

Zur Erhöhung der Abschlussquote innerhalb der

Verkaufsgespräche schulten wir die Krüger Consulting GmbH

intensiv im Verkauf, um die angebotene Dienstleistung

bestmöglich zu präsentieren. Mithilfe individuell angepasster

Pricing Modelle erarbeiteten wir eine Angebotsanpassung

an die Zielgruppe, woraus ein optimales Einsteigerangebot

resultierte.

INTENSIVE SCHULUNGEN ZUR

ANGEBOTSGESTALTUNG SOWIE ZU

INDIVIDUELLEN PRICING MODELLEN

Mithilfe unserer breitgefächerten Fortbildungsangebote

erzielten die Vertriebsmitarbeiter der Krüger Consulting

GmbH durch verbesserte vertriebliche Kompetenzen rapide

einen mittleren 5-stelligen monatlichen Neuumsatz.

EINARBEITUNG UND FORTBILDUNG VON

VERTRIEBSMITARBEITERN
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Umsatzwachstum um 330 % innerhalb von 8 Monaten 
Planbarer Cashflow 
Skalierung durch professionell ausgebildete Mitarbeiter

ERGEBNISSE

DIESES UND WEITERE

VIDEOTESTEMONIALS FINDEST DU

HIER



Was ist salesHAX? 
Unser Lebenslauf 

2017 - 2018
DIE GESCHICHTE DER GESCHÄFTSFÜHRER



   

2020 - 2022
WIR WACHSEN!

16 neue Mitarbeiter 

300% Umsatzsteigerung 

Über 150 zufriedene Kunden 

Flächenzuwachs von 650 qm


innerhalb des luxuriösesten Stadtteils


Hamburgs 

Erweiterung unserer


Schulungsplattformen sowie unserer


Beratungsschwerpunkte 

Das Veranstalten von exklusiven


internationalen Events und


Bootcamps




David Ayrian

- International-Business-

Studium an einer der

renommiertesten Hochschulen

Europas
- Selbstständige Tätigkeiten in

verschiedenen beratenden

Bereichen bereits während des

Studiums
- Entwicklung zur

Geschäftspartnerschaft mit

Tareq Jomaa im Jahr 2020

   

Tareq Jomaa

- Entdeckung seines Talents für die

Unternehmensberatung im Rahmen

eines Auslandaufenthalts in Australien
- Avancieren vom Vertriebler für

Mobilfunkverträge zum Inhaber sowie

Geschäftsführer
- Gründung im Alter von 18 Jahren

seiner ersten Vertriebsagentur, welche

innerhalb von 1,5 Jahren 30

Vertriebsangestellte zählte
- Nutzung der hierbei in der Praxis

erlernten Kompetenzen zur Gründung

der Unternehmensberatung salesHAX

Consulting in Hamburg im Jahr 2018



Du hast noch Fragen? 

Sehr gut. 
Notiere sie dir gerne zu unserem

nächsten Gespräch. 

www.saleshax.de

salesHAX Consulting GmbH
Heidenkampsweg 82

20097 Hamburg 
info@saleshax.de

0176 31627724

WIR FREUEN UNS AUF DICH!


